Ol [iTee

Oleinitec AB ar ett kunskapsféretag inom métteknik och bedriver handel med analysinstrument och
tjdnster. Vi &r en liten koncern med verksamhet i Norden, huvudkontor p3 Liding6 (10 personer) och
lokalkontor i Kbpenhamn (2 personer) samt ett heligt dotterbolag i Finland (6 personer). Vir styrka &r
var tekniska spetskompetens och m3ngarig applikationskunskap som vi levererat i 6ver 35 &r.

Sdljare/Key Account Manager
inom PROCESSTEKNIK

Vi soker dig som brinner for att utveckla affarsmojligheter och presentera
kundspecifika lé6sningar dar kundbehov och avancerad miétteknik méts.

Vi ar valkdnda inom vart kompetensomrdde och séker dig som &r intresserad av stora
affarsmojligheter inom spetsteknologi i valetablerade kundsegment. Du driver egna affarer
och samarbetar i ett team bestdende av produktchef/séljare och servicetekniker.

Huvudsakligt ansvar:

> Skapa och utveckla affairsméjligheter hos befintliga och nya kunder utifran behovsanalys
» Planera och leda kundmoéten (drift-/inkdpschefer & driftingenjérer)

> Producera offerter och leda affar till avslut genom argumentation och produktpresentation
> Utveckla vara langsiktiga relationer med bade kunder och leverantérer

Vi foljer ett kvalitetsledningssystem och har ett kombinerat styr-/CRM-system. For att bli framgangsrik i tjansten
ar det grundlaggande att du ar bade social och analytisk, samtidigt som du sjalvstandigt ska kunna driva projekt
och forsta nyttan av dokumentation.

For att bli uppskattad som kollega ar det viktig att du ar intresserad av manniskor, hjalpsam och lyhérd. Vi har ett
tolerant arbetsklimat med stor andel sjalvstandigt styrande éver egna uppgiften.

Vi soker dig som dr:

* Erfaren inom forsaljning av I6sningar och komplexa produkter med kringtjénster

* Tekniskt behorig eller marknadsbehdrig (lagst hdgskoleingenjor eller liknande)

*  Duktig kommunikatér: tjansten bygger pé’l kommunikation med svensk industri i
komplexa sammanhang, darfor ar det viktigt att du helt beharskar Svenska i tal och
skrift och dven forstar dialekter fran sédra till norra Sverige

+  Flytande i engelska fér kommunikation med vara leverantérer

+ Kompetent att kéra MSOffice sjalvstandigt

* Van bilférare med kérkort: B kérkort fordras.

Du ar initiativtagande och lagger stort engagemang i ditt arbete. Du ar utatriktad och vet hur du utvecklar
befintliga relationer och hur du skapar nya. Du efterstravar kvalitet och hallbarhet i allt du gor.

VARA KUNDER: valkiénda féretag inom Svensk industri som t.ex.; massa & papper, kraftverk,
karnkraftverk, petrokemi, polymerkemi, lakemedel och livsmedel.

Lokalisering

Kontoret &r beldget pa Liding.

Tjénsteresor inom Sverige ca 50% av arbetstiden med utbildning hos leverantérer ca 2 v/ar,
ovrig tid pd kontoret pa Lidingd. Fér “Tréngselskatter” galler “Lidingdregeln” med avgiftsfri
genomfart mellan tva tullar inom 30 min. fram tills Norra ldanken &r p& plats. Du &r bosatt
inom Stor-stockholm.



Arbetstid/Varaktighet
Heltid. Tilltrade enligt 6verenskommelse.

Lon
Fast 16n och tjanstebil.

Kontaktpersoner
Marlene Jegeborn, VD tel: 08-636 24 06
Dirk Nyrnberg, produktchef/sédljare tel: 08-636 24 02

Ansokan
Vi satter stort varde pa kommunikationsférmaga och att din ansdkan speglar din formaga att
kommunicera dina fordelar och styrkor som kan komma oss till nytta.

Intervjuer och urval sker |I6pande. Ansdkningar med dokumenterat god saljerfarenhet av
matinstrument fér industri prioriteras. Vi tar emot din ansdkan via e-post jobb@oleinitec.se
med rubrik: “Ansdkan - Séaljare/affarsutvecklare”. Mer information om féretaget finns pa
www.oleinitec.se.

Arbetsgivare

OLEINITEC AB

Box 1204, 181 23 Lidingd
Besbdksadress: Tryffelslingan 12, Lidingd
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